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Liebe Leser, 
gerne m!chten wir Ihnen auf diesem 
Weg f#r das Jahr 2011 danken und 
Ihnen und Ihren Familien ein frohes 
Weihnachtsfest und einen guten 
Rutsch ins Jahr 2012 w#nschen.

Das vergangene Jahr war f#r die 
MERENTIS-Gruppe ein besonderes 
Jahr.

Die 2010 gegr#ndete Tochter         
MERENTIS DataSec konnte erfolg-
reich im Informationssicherheits- 
und Datenschutzbereich integriert 
und ausgebaut werden.

Die Gruppe ist um die IT-Consulting 
Tochter MERENTIS Consult GmbH in 
M#nchen erweitert worden.

Durch die Neugr#ndung kann die 
Gruppe ihren Kunden ein durchg$n-
giges Beratungs- und L!sungskon-
zept anbieten: von der IT-Architektur, 
#ber die Einbindung in die Cloud und 
den Einsatz von SaaS, bis zur erfolg-
reichen Umsetzung und anschlieûen-
den Betreuung der Systeme, unter 
Ber#cksichtigung der Datensicher-
heitsaspekte und des Services.

Das  Angebot im Bereich Professional 
Services wurde deutschlandweit bei 
einem Automobilhersteller ausgerollt, 
so dass wir eine weitere Dependance 
in Rastatt er!ffneten.

Das groûe Know-how unserer Mitar-
beiter im ECM-L!sungs- und Produkt-
bereich wandelte MERENTIS zu einem 
ECM-Kompetenz Center f#r Unterneh-
mensl!sungen mit den Schwerpunkten 
SharePoint, SAPERION und SAP um.

Mit zerti®zierten SAP-Schnittstellen, 
Daten- und Filemigrationstools so-
wie Mobil- und Signaturl!sungen f#r 

iPad, Windows Tablets und weitere, 
wurde das MERENTIS L!sungs- und 
Produktportfolio im vergangenen Jahr 
stetig erweitert.

Zus$tzlich baute MERENTIS die Part-
nerkompetenz deutschlandweit aus.

Somit bietet die MERENTIS Gruppe 
ein Leistungsportfolio, welches am 
Markt einzigartig erscheint.

Unsere Spezialisten gew$hrleisten 
kompetente und z#gige Projektum-
setzung, die bei unseren Kunden 
zum  ef®zienten Einsatz von SAPERI-
ON, SharePoint und SAP f#hren. Zu-
dem arbeiten unsere Kunden durch 
den Einsatz unserer Mitarbeiter und 
L!sungen kostensenkend, wettbe-
werbsf$higer, ¯exibler und mobiler in 
ihren Kernthemen.

Wir vom MERENTIS-Team freuen uns 
mit unseren langj$hrigen und neuen 
Kunden auf das Jahr 2012%%%%

Herzliche Gr#ûe 

Volker Str#ver          Andree Plat  
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Im Juni dieses Jahres erhielt MEREN-
TIS  den Auftrag  #ber den Betrieb pro-
duktionsnaher lokaler User Help Desks 
in den Produktionswerken f#r PKW ei-
nes Automobilherstellers.  

Die Aufgaben unserer Mitarbeiter um-
fassen Monitoringfunktionen mit &ber-
wachung der IT-Infrastruktur und den 
zugeh!rigen produktionsnahen Appli-
kationen, die Einleitung von pr$venti-
ven Maûnahmen sowie die Betreuung 
der Hotline. An dieser Stelle laufen alle 
Anfragen zu St!rungen auf, Tickets 
werden aufgenommen, klassi®ziert 
und priorisiert und die Anfragen und 
L!sungen dokumentiert. Ein weiterer 
Bestandteil der Aufgaben ist die Aus-
wertung der Ergebnisse aus Monito-
ring, Hotline, Analyse und der Einlei-
tung von Maûnahmen.  

Nach intensiver Ausschreibung  konn-
ten wir uns gegen namhafte Global 
Player im Wettbewerb durchsetzen. 
Unsere jahrelange IT-Erfahrung, gerade 
auch in den IT-Umgebungen im produ-
zierenden Automotive Bereich, schl#s-
sige Konzepte, Prozessbeschreibungen 
und eine detaillierte, #bertragbare Stan-
darddokumentation f#hrten zum Erfolg. 

Nach der &bernahme  des eigen-
verantwortlichen SLA-(Service Level 
Agreement) L-UHD-Betriebes am            
1. August im Werk Bremen, wurde 
sofort begonnen, eine Dependance in 
Rastatt aufzubauen.  

Die wesentlichen Faktoren unseres 
Erfolges sind die Einbindung unse-
rer neuen motivierten, ortsans$ssi-
gen Mitarbeiter in das vorhandene 
Team, die gr#ndliche Vorbereitung 
auf die Anforderungen des Standor-
tes Rastatt und die Begleitung durch 
unsere erfahrenen Mitarbeiter im ge-
samten Prozess. Nach einer intensi-
ven Transitionsphase haben wir den 
Betrieb des L-UHD in Rastatt #ber-
nommen.

¹Wir freuen 
uns auf neue, 
auch interna-
tionale Her-
ausforderun-
gen in 2012ª , 
sagt Thomas 
St!ver, Team-
leiter und Glo-
bal Delivery 
Manager, MERENTIS GmbH.

Service-Level-Agreement-Betrieb der produktionsnahen 
Local User Help Desks (L-UHD) in Rastatt und Bremen 

Neu in der MERENTIS 
Familie

Nach Gr#ndung der MERENTIS 
DataSec und derem stetigen wei-
teren erfolgreichen Aufbau mit den 
Schwerpunkten Datenschutz, In-
formationssicherheit und IT-Recht, 
freuen wir uns #ber ein neues Mit-
glied in der MERENTIS Familie.

Am 1. September haben wir unsere 
Tochtergesellschaft, die MERENTIS 
Consult GmbH mit Ihrem Hauptsitz 
in M#nchen, gegr#ndet.

Mit #ber 15 Jahren Erfahrung in 
der Erstellung, Planung und Um-
setzung von Enterprise Content 
Management-Umgebungen mit 
SAP und CRM beraten wir unsere 
Kunden strategisch im gesamten 
ECM-Umfeld bundesweit in allen 
Branchen.

¹Optimierung 
von IT- und 
E C M - L a n d -
schaften und 
p r o f i t a b l e 
P e r s p e k t i -
ven aufzei-
gen sind die 
Maxime der 
M E R E N T I S 

Consult GmbHª, erkl$rt Thorsten  
Fiedler, Gesch$ftsf#hrer der Con-
sult und seit #ber 11 Jahren in der 
MERENTIS Gruppe.

Das Portfolio der MERENTIS Consult 
umfasst die Beratung rund um L!-
sungs-Architektur, ECM und Cloud 
Roadmap-Development sowie die 
technische Architektur durch Aufbau 
bzw. Restrukturierung der Infrastruk-
tur, technische L!sungskonzepte / 
L!sungsmigrationen und die Ent-
wicklung von komplexen Content 
Management-L!sungen mit SAP 
und CRM.

K!nnen wir Sie in 
Ihrer IT-Landschaft 
auch beraten? 

Dann melden Sie 
sich bei uns. Tel.: 
0421-2 38 04.0 oder schreiben Sie 
eine E-Mail an:
info@merentis.com   

M/EINGANGSRECHNUNGSMANAGEMENT for  
SAPERION    

Alle Informationen zu Eingangsrechnungen stehen den Mitarbeitern zentral 
im  M/Eingangsrechnungsmanagement for SAPERION zur Verf#gung. Die 
L!sung garantiert durchg$ngige Workflows f#r mehr Produktivit$t sowie eine 
gesteigerte Wettbewerbsf$higkeit. Auûerdem werden die Rechnungen von 
Anfang an revisionssicher in SAPERION archiviert.  

L#sungs-Spotlight
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Ein MERENTIS Kunde aus der Le-
bensmittelbranche entschied sich f#r 
die Einf#hrung einer SharePoint 2010 
basierten Aufgabenverwaltung mit au-
tomatisierter Reportingfunktion, um in 
den ca. 160 Filialen einen gleichm$ûig 
hohen Grad an Qualit$t in der t$gli-
chen Arbeit sicherzustellen.

Hierbei erfolgt die Erstellung und Zu-
weisung von Aufgaben im Rahmen der 
L!sung automatisch, oder wird durch 
die entsprechenden Verkaufsleiter ma-
nuell vergeben. Eine #bergeordnete 
Kontrollinstanz vergibt f$llige Aufgaben 
im Hinblick auf Controlling- und Qua-
lit$tssicherungsaspekte. Der Gebiets-
verkaufsleiter setzt anschlieûend die 
Maûnahmen und Aufgaben direkt vor 
Ort in den Filialen um und reportet wie-
derum an die Kontrollinstanz zur#ck, 
so dass die konsequente Durchf#h-

rung qualit$tsverbessernder Manah-
men sichergestellt ist.

Die automatisch generierten Aufga-
ben stammen aus DataWarehouse 
Kennzahlen, wie beispielsweise Test-
kaufnoten. Werden diese Kennzahlen 
unterschritten, sendet das System zur 
Gegensteuerung automatisiert Regel-
aufgaben an die Mitarbeiter heraus.

Der von MERENTIS entwickelte Pro-
zessdurchlauf ist jeweils f#r eine Ka-
lenderwoche getaktet, so dass in einer 
Woche neue Aufgaben generiert, ab-
gearbeitet und in die Qualit$tskontrolle 
#berf#hrt werden.

Bei der Umsetzung wurde viel Wert auf 
die Bedienerfreundlichkeit des Aufga-
benprotokolls gelegt, damit jeder Mit-
arbeiter intuitiv die Anwendung bedie-
nen kann.

Kontrollierte Aufgabenverwaltung mit SharePoint 2010 in der Lebensmittelbranche 

¹Mit der SharePoint-L#sung sind 
wir in der Lage, viel zielgerichteter 
an Aufgaben heranzutreten. Jeder 
Mitarbeiter kann stets den aktu-
ellen Aufgabenstatus transparent 
verfolgen und wird somit aktiv in 
den Qualit$tssicherungsprozess 
einbezogenª,  sagt der Vertriebsleiter.

Zus$tzlich wurde die Ober¯$che der 
Aufgabenverwaltung f#r mobile End-
ger$te mit einer Touchfunktion opti-
miert. Damit sichert sich das Unter-
nehmen durch zeitnahe Anpassung 
der Qualit$tsverbesserungsaspekte 
einen Wettbewerbsvorteil.  

M/SIGNATURE for 
SAPERION and 
SharePoint

Durch die elektronische Signatur-
l!sung M/Signature for SAPERION 
and SharePoint von MERENTIS 
werden Ihre Dokumente vor unbe-
merkter Manipulation gesch#tzt. 
Zudem k!nnen damit Gesch$fts-
prozesse konsequent elektronisch 
abgewickelt und damit immense 
Einsparpotenziale genutzt werden.  

Produkt-Spotlight

Die Daimler Protics GmbH ist zu 100 
Prozent ein Tochterunternehmen der 
Daimler AG und leistet Consulting f#r 
Methoden und Prozesse sowie Dienst-
leistungen im Datenmanagement.   

Im Rahmen des SAPERION Ausbaus 
wird die digitale Betriebsratsakte als 
weitere L!sung im Unternehmen im-
plementiert. Die Einf#hrung der L!-
sung unterst#tzt  die Anwender bei 
der Erstellung sowie Verwaltung und 
Recherche der Informationen des Be-
triebsrates.  

Die Integration orientiert sich hierbei 
an den bereits im Unternehmen be-
kannten Strukturen aus dem Filesys-
tem und setzt dort nahtlos an. Durch 
die Zuhilfenahme der Schnittstelle          
M/Connect for Windows Explorer er-
h$lt der Anwender  die Arbeitsober-
¯$che in einer vertrauten Ansicht, 
mit bekannten Strukturen sowie der 

Erweiterung der revisionssichern Ab-
lage in SAPERION. Der Schulungs-
aufwand wird damit auf ein Minimum 
reduziert.  

Zus$tzlich zur einfachen Ablage der 
Betriebsratsdokumente werden ehe-
mals papiergebundene Freigabe-
prozesse der Betriebsratsprotokolle 
soweit elektronisch unterst#tzt, dass 
sowohl die  Entstehung als auch die  
Freigabe dieser Protokolle digital im 
Work¯ow abgearbeitet werden.  

Das ®nal freigegebene Dokument wird 
anschlieûend inklusive der elektroni-
schen Unterschrift im PDF zur Ablage 
an SAPERION #bergeben.  Die eben-
falls implementierte Benutzerberech-
tigung per 4-Augenprinzip erlaubt es, 
die Informationen  soweit abzusichern, 
dass auch der administrative Zugriff 
auf entsprechend abzusichernde In-
formationen verhindert werden kann.

Digitale Betriebsratsakte 
mit SAPERION bei  der 
Daimler Protics GmbH
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Zur strukturierten 
Verwaltung, Bear-
beitung und Ablage 
von Vertr$gen opti-
mierte MERENTIS 

das Vertragsmanagement des  Deut-
schen Milchkontors (DMK) durch eine 
gleichnamige SharePoint-L!sung.

Alle Vertr$ge der Rechtsabteilung 
wurden vor der Zusammenarbeit mit 
MERENTIS ausschlieûlich in einem 
Tresor aufbewahrt. Zur Vereinfachung 
der Arbeit mit den Vertr$gen, sollten 
die Dokumente in einem zentralen 
System erfasst werden. Die Basis 
hierf#r bildet der Microsoft SharePoint 
Server. Als durchg$ngige L!sung wur-
de SharePoint mit dem M/Vertrags-
management der MERENTIS GmbH 
verkn#pft.

Wesentliches Ziel bei der Einf#hrung 
der L!sung war die Ablage der Ver-
tr$ge und weiterer Dokumente, wie 
z.B. Schriftverkehr, in digitaler Form. 

Dadurch wurden die  Recherchezeiten 
beim Zugriff auf Dokumente verk#rzt 
und die Rechtsabteilung erhielt einen 
besseren &berblick zu aktuellen Ge-
schehnissen bei den Vertragspartnern. 
Im M/Vertragsmanagement ist zus$tz-
lich ein Berechtigungskonzept imple-
mentiert, das nur bestimmten Mitar-
beitern erlaubt mit den vertraulichen 
Daten der Vertr$ge zu arbeiten.

¹Durch die L#sungen von                 
MERENTIS k#nnen wir unsere Ar-
beitszeiten ef®zienter nutzen, da 
langwierige und zeitintensive Ar-
beitsprozesse durch SharePoint 
auf ein Minimum reduziert werdenª,  
sagt Andrea Striet, Leitung Organisati-
on und Informationstechnologie.

Neben dem M/Vertragsmanagement 
wurde beim DMK ein Marketing-Gate 
erarbeitet, das ebenfalls auf Share-
Point basiert. Ziel ist die Ideenbewer-
tung und -selektierung neuer Produk-
te, bis zur endg#ltigen Freigabe.

Ef®zienz ganz groû bei  DMK Deutsche Milchkontor GmbH  

M/DATACONNECTOR Suite
Die M/DataConnector Suite ist eine 
Erweiterung f#r bereits bestehende 
MERENTIS Produkte, um browser-
gesteuert handlungsf$hig zu sein.   
Die Connector-Basis unterst#tzt neue 
Webclienttechnologien und ist platt-
formunabh$ngig. Dadurch k!nnen 
sowohl SAPERION, als auch Java 
und SharePoint durch die Produkt-
Suite angesprochen werden.  

M/CONNECT for Files 
M/Connect for Files integriert sich 
nahtlos in die Infrastruktur eines Un-
ternehmens. Bestehende Informatio-
nen k!nnen einfach automatisch und 
f#r den Anwender transparent in die 
revisionssichere Ablage eingesteuert 
werden. Durch Erhaltung s$mtlicher 
Informationen und Berechtigungen, 
bei gleichzeitiger Entlastung  der 
Filesysteme, werden interne Kosten 
reduziert. Erg$nzt durch die weiteren 

Produkt-Suite-Spotlight

Module der ¹Suiteª bieten sich Erwei-
terungen in der Verschlagwortung, 
der &berf#hrung in Langzeitformate 
und f#r Aufrufe der Informationen aus 
Fremdsystemen wie SAPERION oder 
SharePoint an.  

M/INDEXER for SAPERION 
Durch die leistungsf$hige Client-Ser-
ver-L!sung erh$lt ein Unternehmen 
die M!glichkeit, Informationen an 
das Beleggut durch den Fachanwen-
der einzusteuern. Der Anwender wird 
hierbei mit Hilfe des komfortablen, 
grafischen Clients soweit unterst#tzt, 
dass er sein Fach-Know-how  ohne 
technisches Verst$ndnis an SQL 
oder weitere Werkzeuge integrieren 
kann. Diese vom Anwender erzeug-
ten Jobs werden automatisch an den 
Indexer-Server #bertragen und dort 
unmittelbar oder zeitgesteuert aus-
gef#hrt. 

M/FORMATCONVERTER for
SAPERION  
Das Produkt konvertiert alle Doku-
mente in SAPERION ins Langzeit-
format PDF/A. Der Converter unter-
scheidet hierbei, ob ein Dokument 
bereits im PDF/A Format abgespei-
chert ist und ersetzt das Dokument 
nach erfolgreicher Konvertierung 
durch das neue Format. Ihre Doku-
mente sind sofort revisionssicher ab-
gespeichert.   

M/DATAMIGRATION for
SharePoint  
Mit M/DataMigration for SharePoint 
migrieren Sie nicht nur kosteng#nstig 
und flexibel Inhalte und Dokumente 
von SharePoint 2007 in Ihre Share-
Point 2010 Farm, sondern k!nnen 
diese auch mit den Features und 
M!glichkeiten der neuen Version an-
reichern. Damit nutzen Sie das volle 
Potential auf Basis Ihrer automatisch 
angereicherten Bestandsdaten.

Die L!sung hilft bei der Dokumentation 
einer Produktneuentwicklung: Durch 
die Eingabe und Verarbeitung der Da-
ten in digitaler Form ist eine strukturier-
te Ablage aller projektrelevanter Daten 
m!glich. Das Herzst#ck des Marke-
ting-Gates bildet das Eingabeformular, 
in dem alle Informationen geb#ndelt 
werden. Ferner setzt eine automati-
sche Erinnerung bei f$lligen Aufgaben 
und Terminen ein, um Fristen kontrol-
liert einzuhalten.

Beiden Szenarien wurden von               
MERENTIS bereits auf SharePoint 
2007 aufgesetzt. Um die L!sungen 
aktuell zu halten, fand im Rahmen der 
allgemeinen Migration auf SharePoint 
2010 auch ein Upgrade der L!sungen 
statt. Damit ist das Bremer Unterneh-
men f#r die n$chsten Jahre bestens 
ger#stet.  
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In der Cloud hoch #ber 
den D$chern von Bremen 

¹Microsoft-L!sungen 
hosten in einer si-
cheren Umgebung ± 
mit BREKOM und       
MERENTIS ganzheit-
lich aufgestelltª laute-
te der Titel der ersten gemeinsamen 
Veranstaltung der Bremer Partner-
unternehmen. In der 21. Etage des 
Weser-Towers trafen sich Kunden 
und Interessenten, um sich #ber die 
M!glichkeiten des Hostings in Ver-
bindung mit SharePoint-L!sungen 
zu informieren.

¹Ein ganz besonderer Kundenvor-
teil unserer Partnerschaft ist, dass 
wir gegenseitig unser Portfolio er-
g$nzen und nicht !berschneiden. 
Dadurch k#nnen wir die gesamte 
Wertsch#pfungskette eines Un-
ternehmens abbilden, von der 
Security der Anlagen mit Anlagen-
!berwachung, !ber das Hosting 
der Systeme, bis zur passgenauen 
L#sung f!r Ihre Gesch$ftsanwen-
dung.ª  sagt Andree Plat, Gesch$fts-
f#hrer der MERENTIS GmbH.

Die Veranstaltungsvortr$ge informier-
ten die Besucher #ber Themen wie 
die aktuellen Entwicklungen in der 
Abgrenzung von Rechenzentrumsl!-
sungen, Hosting und Cloud Compu-
ting sowie Informationssicherheit und 
Datenschutz. Ferner stellten die Un-
ternehmen das Modell der Eingangs-
rechnungsl!sungen vor und endeten 
mit einem Praxisbeispiel zur Optimie-
rung einer SharePoint-L!sung vom 
Eigenbetrieb zum Hosting am Bei-
spiel des Projektportals.

Ihre volle Kompetenz zeigten die bei-
den Unternehmen auch an Live-Ex-
ponaten. Anwendungen mit mobiler 
Anbindung an Tablet PCs, wie das 
Apple iPad, luden zum Ausprobieren 
und Selbstbedienen ein.   

Viele Besucher, gute Referenten, hohe 
Informationsdichte, Austragungsorte 
bei Kunden ± das sind die Faktoren, 
die eine Veranstaltung zu einem ge-
lungenen Event werden lassen.

Die MERENTIS Roadshow ¹ECM 
Kompetenz3ª bot diese Faktoren. Die 
Themenfelder der Veranstaltungen in 
K!ln und Bremen fanden guten An-
klang bei den Besuchern. Im Fokus 
stand die Wertsch!pfungskette eines 
Unternehmens, mit L!sungen rund 
um die Systeme SharePoint, SAPERI-
ON und SAP. Ein weiterer Aspekt war 
die Datensicherheit in den Projekten. 
Die Anbindung der L!sungen M/Pro-
jektportal, M/Eingangsrechnungsma-
nagement oder M/Vertragsmanage-
ment an mobile Endger$te, wie das 
Apple iPad oder das Windows Tablet, 
erwiesen sich als echter Publikums-
magnet.

Begeistert zeigten sich die Besucher 
auch von den Vortr$gen unserer Kun-
den Polizei Baden-W#rttemberg, K!l-
ner Verkehrs-Betriebe AG, DMK Deut-
sches Milchkontor GmbH und Bremer 
Straûenbahn AG. Interessenten nutz-
ten die Gelegenheit, sich mit Anwen-
dern der anderen Unternehmen aus-
zutauschen und so erste Eindr#cke 

der MERENTIS-L!sungen mit nach 
Hause zu nehmen.

¹Uns haben die Veranstaltungen 
sehr gefallen. Wir m#chten unsere 
Kunden vernetzen, sie dazu brin-
gen sich untereinander auszutau-
schen und von den Erfahrungen 
der anderen zu pro®tieren. Das ist 
uns sehr gut gelungen.ª bilanziert 
Andree Plat, Gesch$ftsf#hrer der 
MERENTIS GmbH.

An dieser Stelle bedanken wir uns recht 
herzlich bei allen Referenzkunden, die 
die Veranstaltung mit Ihren Vortr$gen 
mit Praxisbeispielen veranschaulicht 
haben. Ein ganz besonderer Dank gilt 
dabei der K!lner Verkehrs-Betriebe 
AG und DMK Deutsches Milchkontor 
GmbH, die uns Ihre Besprechungs-
r$ume als Austragungsorte zur Verf#-
gung gestellt haben.     

MERENTIS Roadshow ¹ECM Kompetenz3ª

Im Zuge des weiteren Ausbaus der 
Partnerschaft boten BREKOM und 
MERENTIS ein Angebot, das zus$tz-
lich zu SharePoint eine L!sung wie 
das M/Ressourcenmanagement oder 
das M/Urlaubsmanagement als ge-
hostetes Systembandel bereith$lt.

¹Eine gelungene Veranstaltung, die 
uns zeigt, dass die Kunden immer 
h$u®ger nach einer solchen Part-
nerschaft suchen und in unseren 
Unternehmen gefunden haben.ª  
sagt Thorsten Wieting, Gesch$ftsf#h-
rer der BREKOM.  
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M/VIP ± VERANSTALTUNG 

Im Fr#hjahr 2012 findet die j$hrliche MERENTIS VIP-Veranstaltung statt. Das 
traditionelle Spargelessen l$dt wieder Kunden und Interessenten zum gegen-
seitigen Kennenlernen und Informationsaustausch ein. Neben MERENTIS 
L! sungen erfahren Sie aus erster Hand von hochkar$tigen Referenten, wel-
che Projekte MERENTIS bei anderen Unternehmen umsetzte. Die Einladun-
gen zu diesem exklusiven Event werden im neuen Jahr an Sie versendet.

Veranstaltungs-Spotlight 
Das erwartet
Sie in der n$chsten
Ausgabe: 

�s�����3�P�A�N�N�E�N�D�E���!�R�T�I�K�E�L���à�B�E�R���,�Ú�S�U�N�G�E�N����
 bei unseren Kunden. 

�s�� �!�U�S�B�L�I�C�K���A�U�F���D�I�E���6�)�0�
�6�E�R�A�N�S�T�A�L�T�U�N�G����
 im n$chsten Jahr. 

�s�� �4�H�E�M�E�N�����4�R�E�N�D�S���U�N�D���A�K�T�U�E�L�L�E
 Entwicklungen rund um
 SharePoint, SAPERION und SAP.

Freuen Sie sich bereits heute auf die 
n$chste Ausgabe.  

Wir stellen vor%
Unsere neuen Mitarbeiter/innen in der MERENTIS Gruppe 2011, neben weiteren:

OLIVER KERNICKE ist als
Developer das Bindeglied
zwischen den Systemen
SAPERION und SharePoint.  

STEFAN KLEMENT ist
Consultant im Informations-
management. Durch ihn ist das 
Team der MERENTIS DataSec 
gewachsen.  

HEINZ-JOSEF L&CKING ist
Developer f#r den SharePoint-
Bereich. Er bringt seine
Erfahrungen aus mehreren
beruflichen Stationen von nun
an f#r Sie ein. 

HENNES M'RTINS verst$rkt
nach seinem Studium das
Java Team als Developer.  

OLLIVER MILDT ist als Sales
Consultant im gesamten Bundes-
gebiet unterwegs und informiert 
Sie kompetent zu unseren
L!sungen und Produkten direkt bei 
Ihnen vor Ort. 

GORDON ST*VER komplettiert
als Senior Java Developer das 
Team. Hierbei entwickelt
er haupts$chlich L!sungen f#r
den Automotive-Bereich. 

JENS VIEDGE arbeitet seit
mehreren Jahren bei MERENTIS. 
Ab Januar bringt er sein Know-how 
gewinnbringend f#r die
MERENTIS Consult GmbH ein.

JESSICA YEBOAH verst$rkt den 
Vertriebsinnendienst. Ihre vertrieb-
lichen Erfahrungen aus verschie-
denen Branchen kann sie hierbei 
gewinnbringend einsetzen.  
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Bei MERENTIS bekommen Sie alles aus einer Hand: Wir beraten Sie bei der IT-Architektur Ihrer ECM-Landschaften 
und im globalen Projektmanagement. Wir bieten kaufm!nnische und technische L#sungen und Produkte rund um 
ECM und DMS und sind im Bereich Professional Services t!tig. Die MERENTIS DataSec ber!t Sie in datenschutz-
rechtlichen und Informationssicherheitsfragen sowie zum IT-Recht.  

MERENTIS erreichen Sie deutschlandweit an verschiedenen Standorten:
Bremen (Hauptsitz), Stuttgart, D$sseldorf, Rastatt und M$nchen.  

Das Portfolio der MERENTIS Group  

Vereinbaren Sie noch heute einen Termin mit einem unserer Mitarbeiter. Wir beraten Sie gerne% 

MERENTIS
GmbH

MERENTIS
Consult GmbH

MERENTIS
DataSec
GmbH

MERENTIS Portfolio, 2011
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